19 апреля 2017 г. состоится однодневный  тренинг-практикум от российского эксперта по продажам №1 Константина Бакшта на тему:   «КАК ПРОДАВАТЬ ДОРОГО»,  который проводится при поддержке Исполнительного Комитета г.Набережные Челны в рамках городского проекта «Набережные Челны – центр бизнес образования России». Камского инновационного территориально-производственного кластера «Иннокам», Камского Центра Кластерного Развития субъектов малого и среднего предпринимательства Республики Татарстан.
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Спикер: 

Константин Александрович Бакшт — собственник и генеральный директор международной консалтинговой компании «Baksht Consulting Group». 

· Один из ТОП-3 бизнес-тренеров России и СНГ 
· 25 лет опыта в личных продажах

· 21 год управления и ведения собственного бизнеса: телекоммуникационные компании (Интернет, IP-телефония), недвижимость, ценные бумаги, СМИ, компьютерные салоны и интернет-центры, сеть салонов сотовой связи и другие. 
· 15 лет опыта в качестве бизнес-консультанта и бизнес-тренера.

· Константин Бакшт - автор 10-ти деловых бестселлеров: «Боевые команды продаж», «Как загубить собственный бизнес: вредные советы российским предпринимателям», «Большие контракты», «Усиление продаж», «Вкус жизни», «Построение бизнеса услуг: с «нуля» до доминирования на рынке», новой книги «Богатство и свобода» (тираж более 350 000 экз.) и др.
· Константин Бакшт автор Ежедневника «Система Константина Бакшта».
·  В 2012 году Константин Бакшт получил диплом в Специальной номинации, как лучший бизнес-тренер.
Специализация: 
Построение системы бизнеса и системы корпоративных продаж «под ключ» (более 400 реализованных проектов в Москве и других регионах России и СНГ).

______________________________________________________________

Бизнес - это война, где пленных скупают за бесценок. Линия фронта на этой войне проходит там, где идет работа с клиентами. И здесь основная ударная сила - отдел продаж.

Константин Бакшт

__________________________________________________________________
Тренинг направлен на решение болевых точек руководителей и переговорщиков, которые перестанут беспокоить Вас после тренинга: 

1. Психология  Клиентов «Не понимаю, чего хотят клиенты. Как определить их потребности и найти подход к каждому из них?»
2. Продажа новых/эксклюзивных товаров и услуг «Выводим на рынок новую услугу, конкуренции ноль, почему же клиентов так мало?»
3. Переговоры о цене «Даже самая низкая цена не убеждает клиента сделать заказ. Как я могу продавать дорого, если не могу продать дёшево?»
4. Системное увеличение дохода «Доходы компании скачут то вверх, то вниз, нет никакой системы. Хочется стабильного прироста прибыли»
Тренинг адресован: 
Директорам и собственникам бизнеса, руководителям продаж, коммерческим директорам, начальникам отдела продаж, менеджерам по продажам, супервайзерам, торговым представителям, руководителям производства, ведущим техническим и IT-экспертам, менеджерам проектов, которые участвуют в переговорах с Клиентами,  управляющим и продавцам-консультантам в салонах.
И другим сотрудникам Вашей компании, которые занимаются переговорами и продажами.
Почему стоит участвовать в тренинге со своими коллегами:
· Тренинг направлен на формирование конкретных практических навыков.

· Крупные сделки – командная работа. На тренинге у Вас будет возможность попрактиковаться в ведении переговоров в команде так, как это будет потом происходить с реальными клиентами.
· Если после тренинга полученные технологии будут внедрять сразу несколько сотрудников, то отдача от поездки будет намного выше.  
      Результат: 
· Выйдете на новый уровень сделок и увеличите сумму Вашей максимальной сделки

· Будете заключать сделки и гораздо быстрее и на большие суммы, чем раньше.
   Стоимость участия: 

Бизнес – 9 000 рублей
(место в зале, 2 кофе-брейка,  раздаточный материал, сертификат об участии). 

VIP – 11 000 рублей 

(Количество мест ограничено. Отдельная стойка регистрации, приоритетные места в зале – 1-2 ряд, кофе-брейки, обед, фотосессия, раздаточный материал, сертификат об участии, получение консультации от специалистов компании «Baksht Consulting Group» в течение месяца после тренинга).
До 15 марта действует Акция «Корпоративное участие»:

5-7 участников – скидка 10%, 
10-15 участников – скидка 15%

В акции не участвует категория билетов VIP.
По вопросам проведения и регистрации обращаться по телефонам:  +7 (8552) 53-43-18, +7 960-073-40-92 – Кабирова Кояш, e-mail: pr@innokam.pro Подробная информация на сайте chelny-invest.ru.
